Die absurde Flucht in
die Lebensversicherung

Einnahmen der Anbieter steigen um mehr als zehn Prozent, obwohl
Verbraucherschiutzer abraten. Der Boom Uberrascht selbst die Versicherer

eit Jahren raten Verbrau-

cherschiitzer dringend da-

von ab, Lebensversicherun-

gen fiir die Altersvorsorge

abzuschliefien. Die Bundes-
biirger aber tun das Gegenteil. Im ver-
gangenen Jahr zahlten sie 120,5 Milliar-
den Euro in die umstrittenen Produkte
ein. Das ist auch nach Einschitzung der
Versicherer ein ,iiberraschend hohes
Wachstum® um 1,3 Prozent. Wolfgang
Weiler, Prisident des Gesamtverbandes
der Versicherungswirtschaft, erklért
den Anstieg unter anderem mit der
Angst der Kunden vor den Negativzin-
sen. ,,Die Diskussion um Negativzinsen
hat die Menschen sensibilisiert”, sagte
er bei der Vorstellung der Branchenzah-
len in Berlin.

VON DANIEL ZWICK

»Das Thema ist abschreckend.“ Und
offensichtlich ist es ein Verkaufsargu-
ment fiir Versicherungsvertreter. ,Die
Biirger suchen Anlagen, die eine positi-
ve Verzinsung bieten und sie suchen Si-
cherheit“, sagte Andreas Wimmer, Chef
des Marktfiihrers Allianz Leben, der
auch im GDV-Prisidium sitzt. ,,Ich wiir-
de das als Vertrauensbeweis sehen.“ Be-
sonders extrem ist das Wachstum der
einmaligen Einzahlungen, sie wuchsen
um 36 Prozent auf fast 37 Milliarden Eu-
ro. Zwar sind in diesem Wert unter an-
derem Betriebsrenten enthalten, in die
nur einmal pro Jahr einbezahlt wird.
Trotzdem verdeutlicht die Zahl den An-
lagenotstand, in dem viele Deutsche
stecken. Fiir das laufende Jahr gehen die
Versicherer insgesamt von einem
Wachstum um ein Prozent aus.

Aus Sicht von Verbraucherschiitzern
setzen die Kunden ihr Vertrauen in das
falsche Produkt. ,Wenn es einen Zeit-
punkt gab, von Vertrdgen abzuraten,
dann jetzt“, sagt Axel Kleinlein, Vorsit-
zender des Bundes der Versicherten, im
Gespriach mit WELT. ,Die Kapitalle-
bensversicherung hat sich als Altersvor-
sorge noch nie rentiert.“ Kleinlein wirft
den Versicherern ,,gezielt intransparen-
te“ Kostenangaben vor, ,,um ihre {iber-
teuerten Produkte mdglichst glinstig er-
scheinen zu lassen®.

Er bezieht sich dabei auch auf die
neuen Formen der Kapitallebensversi-
cherung, die von der Branche offenbar
massiv in den Markt gedriickt wird. Die-
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se neuen Modelle versprechen geringe-
re Garantien als die klassischen Versi-
cherungen, verkniipft mit der Hoffnung
auf eine hohere Verzinsung. 60 Prozent
aller neuen Vertrége schlossen die Ver-
sicherer im vergangenen Jahr nach sol-
chen Modellen ab, zwei Jahre zuvor wa-
ren es noch 50 Prozent. Doch selbst von
diesen Versicherungen kénnen sich die
Kunden nicht allzu viel Rendite erwar-
ten. Der Garantiezins liegt nur noch bei
0,9 Prozent und soll im kommenden
Jahr auf 0,5 Prozent sinken, so hat es die
Bundesvereinigung der Versicherungs-
mathematiker vorgeschlagen.

Im Durchschnitt werfen die Vertrige
nach Berechnungen von Policen Direkt
nur noch eine Uberschussbeteiligung
von 2,23 Prozent ab. Der GDV nennt ei-
ne laufende Verzinsung von rund 2,3
Prozent. Fakt ist, dass die Uberschuss-

beteiligungen der Versicherer abermals
gesunken sind. Bei der Allianz sinkt die
Verzinsung in diesem Jahr von 2,8 auf
2,5 Prozent. Nur einer der grofleren
Versicherer liegt deutlich iiber diesem
Wert: die Axa mit 2,9 Prozent.
Angefiihrt wird die Rendite-Liste von
der kleinen Ideal-Versicherung aus Ber-
lin (3,3 Prozent) und der Entis Lebens-
versicherung 3,0 Prozent), die beide
Marktanteile von weit unter einem Pro-
zentpunkt haben. Die Rangliste stammt
von Policen Direkt, einem Héndler ,ge-
brauchter“ Lebensversicherungen, der
laufende Vertridge aufkauft und sie an
private und institutionelle Kunden wei-
terverkauft. Am unteren Ende der 66
Versicherer liegen die Vertrige der frii-
heren Kunden von Generali Leben, die
inzwischen unter dem Namen Proxalto
laufen. Sie werfen im dritten Jahr in

Folge nur 1,25 Prozent ab. Der Versiche-
rungskritiker Kleinlein weist darauf hin,
dass die Uberschusszinsen nur auf den
Sparanteil angerechnet werden. ,,Nach
Abzug der Kosten bleibt daher kaum et-
was lbrig, vor allem dann, wenn der
Vertrag in eine Rente {ibergeht.“ Zum
aktuellen Zinsniveau drohen manche
Vertridge sogar ins Minus zu kippen,
wenn man alle Kosten beriicksichtigt.
,»Es gibt so gut wie keine Chance, mit ei-
ner Lebensversicherung sinnvolle Al-
tersvorsorge zu betreiben, sagt Klein-
lein. ,,Die Idee der kapitalgedeckten Al-
tersvorsorge wird dadurch in Misskre-
dit gezogen.“

Die Versicherer ficht das nicht an. Sie
fordern eine Reform der Altersvorsor-
ge, natiirlich ohne allzu grofie Anderun-
gen fiir die eigenen Produkte. Die an-
stehende Neuregelung der Riesterrente
solle dazu fithren ,noch mehr Men-
schen einfacher zu erreichen, forderte
Wimmer. Sein Vorstandskollege Weiler
kritisierte, das Riester-Produkt sei
yiberfrachtet mit extrem komplexen
Regelungen, die die Kosten in die Hohe
treiben“. Auch in anderen Produkten
der Versicherer stecken hohe Kosten,
nicht nur fiir die Verwaltung, sondern
vor allem fiir die Provisionen, die Ver-
treter erhalten. Verbraucherschiitzer
kritisieren, dass diese Kosten einen
Grofiteil der moglichen Rendite auf-
fressen.

Exzesse bei den Provisionen wollte
die grofie Koalition eigentlich mit einer
gesetzlichen Grenze kappen. Doch der
Entwurf aus dem SPD-gefiihrten Bun-
desfinanzministerium hat es seit April
vergangenen Jahres nicht ins Kabinett
geschafft. Union und SPD streiten um
die angemessene Form des sogenannten
Provisionsdeckels. Kritiker monieren
daran, dass die Provisionen sich schon
heute in diesem Rahmen bewegen. Die
Verbraucherzentrale = Bundesverband
fordert sogar ein komplettes Verbot von
Provisionen fiir Lebensversicherungen.

Das wiirde die Vertrige moglicher-
weise lukrativer machen. Denn spétes-
tens im Vergleich zu Fonds- oder ETF-
Sparplinen sieht die Lebensversiche-
rung schlecht aus. Eine aktuelle Aus-
wertung des Fondsverbandes BVI zeigt:
Mit Sparpldnen in klassischen Aktien-
Investmentfonds lieflen sich in den ver-
gangenen zehn Jahren bis zu 7,6 Pro-
zent Rendite pro Jahr erzielen. Und
auch Rentenfonds, die dhnlich konser-
vativ anlegen wie Lebensversicherer,
brachten iiber zehn Jahre bis zu 4,1 Pro-
zent Rendite.

Freilich sind solche Anlagen nicht
mit einer garantierten Verzinsung ver-
bunden, wie bei der klassischen Lebens-
versicherung iiblich. Dafiir aber ergibt
sich der Rendite-Wert nach Abzug aller
Kosten. Ein Wert in der Néhe der aktu-
ellen Garantieverzinsung findet sich
aber in der BVI-Tabelle, die Fondsspar-
pléne fiir die vergangenen 35 Jahre aus-
wertet, nirgendwo.
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