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Die IDEAL hat mit der IDEAL PflegeRente im Jahr 2002 den Markt der Pflegeabsicherung in Deutschland revolutioniert.  
Eine Absicherungsform, die es vorher nicht gab, trat ihren Siegeszug an. 

Seit dieser Zeit hat sich die Welt weitergedreht und auch die Wünsche und Bedürfnisse der Vertriebspartner und Kunden sind  
andere geworden. Mit dem IDEAL PflegeTagegeld haben wir unsere Risikoabsicherungen für den Pflegefall sinnvoll erweitert und  
bleiben somit der Versicherer, wenn es um Pflege geht. 

Ihre Vorteile beim Vertrieb des IDEAL PflegeTagegeldes 

10 gute Gründe für
das IDEAL PflegeTagegeld

1. 	 Umfangreiches Knowhow bei biometrischen Risiken 
Biometrische Risiken (sprich versicherbare Risiken, welche das Leben und/oder den Lebensunterhalt der versicherten  
Person(en) betreffen) sind unser Steckenpferd. Seit mehr als 20 Jahren sammeln wir Erfahrungen im Bereich Pflege und bauen  
unsere Expertise stetig aus. Profitieren auch Sie davon! 

2. 	 Digitale Kundenansprache 
Die einfache und effektive Kundenansprache ist heutzutage wichtiger denn je. Niemand hat mehr Zeit, die grundsätzliche 
Wichtigkeit und Sinnhaftigkeit des Risikos zu erklären. Mit der digitalen Kundenansprache übernehmen wir das für Sie.  
So sind Ihre Kunden vorinformiert und Sie haben den perfekten Einstieg in Ihre Beratung. 

3. 	 IDEAL PflegeAnalyse für jeden Kunden 
Manche Kunden wollen es sehr genau wissen: Wie viel Geld benötige ich im Pflegefall zusätzlich im Alter? Mit der  
IDEAL PflegeAnalyse berechnen Sie die individuelle Pflegelücke und können über die Daten ein passgenaues Angebot für  
Ihre Kunden erstellen – einfach und präzise! 

4. 	 Risikoprüfung am Point of Sale 
Sie sind in der Beratung bei Kunden und wissen nicht, ob sich die Antragsaufnahme überhaupt lohnt oder welche  
zusätzlichen Erklärungen wir eventuell benötigen? Kein Problem! Alternativ erhalten Sie mit einem Anruf bei der Risikohotline 
schnell und unkompliziert die Antworten, die Sie benötigen. 



5. 	 Individuelle und flexibel wählbare Leistungen 
Beim IDEAL PflegeTagegeld können Sie und Ihr Kunde pro Pflegegrad eine individuelle Absicherungssumme festlegen.  
Wir wollen, dass Sie die Absicherung so individuell wie möglich gestalten können und – insbesondere im ambulanten  
Bereich – keine prozentualen Abstufungen, die nicht zum Absicherungsbedarf passen. 

6. 	 Nur 12 Monate Stornohaftung 
Für den Vertrieb des IDEAL PflegeTagegeldes erhalten Sie eine Abschlusscourtage sowie eine Betreuungscourtage  
die jeweils in Abhängigkeit zur Zahlweise ausgezahlt werden. Die Stornohaftung für die Abschlusscourtage beträgt  
max. 12 Monate. 

7. 	 IDEAL Pflegewelt – das Beste aus zwei Welten 
Besonders stolz sind wir auf die Möglichkeit, die IDEAL PflegeRente und das IDEAL PflegeTagegeld frei kombinieren zu  
können – das ist einmalig am Markt! Gerade für preisbewusste oder unentschlossene Kunden ist die Absicherung in 
Kombination sinnvoll. So erhalten Ihre Kunden das Beste aus zwei Welten! 

8. 	 Preisgünstiger Einstieg 
Das IDEAL PflegeTagegeld ist die günstige Alternative mit annähernd denselben starken Leistungen wie die  
IDEAL PflegeRente – nur deutlich günstiger im Einstieg. So ermöglichen Sie auch finanziell benachteiligten Kunden eine  
solide Absicherung. 

9. 	 100 % Auszahlung bei stationärer und ambulanter Pflege 
Beim IDEAL PflegeTagegeld ist es egal, ob die Pflege stationär z. B. im Pflegeheim oder ambulant zuhause erfolgt.  
Die vereinbarte Leistung wird unabhängig davon gezahlt. Das bringt Sie als Vermittler im Leistungsfall nicht in  
Erklärungsnot. 

10. 	Einstufung nach dem Sozialgesetzbuch (SGB XI) oder alternativ dem Punktesystem 
Beim IDEAL PflegeTagegeld haben Ihre Kunden zwei Wege, den entsprechenden Pflegegrad anerkannt zu  
bekommen. Beim IDEAL PflegeTagegeld haben Ihre Kunden die freie Wahl! 

Diese und viele weitere Punkte machen das IDEAL PflegeTagegeld zu Ihrem einfachen, günstigen und schnellen Einstiegsprodukt  
in der Pflegeberatung. Nutzen Sie jetzt unsere Kampagne zum IDEAL PflegeTagegeld für Ihren Erfolg! 

Scan mich! 

oder im Browser eingeben: 

https://www.ideal-maklerbetreuung.de/ideal_versicherung/ideal_kundenveranstaltungen.html

Die Kampagne #EinfachMitnehmen  
steht im sowohl im Online Service  
als auch in digidor zur Verfügung. 

#EinfachMitnehmen 


